
 

AM Konsultavimas – aktyvūs mokymai ambicingiems žmonėms 

Daugiau informacijos:       tel.: +37068751523;     www.amkonsultavimas.lt        el. paštas:   valdemar_chorostin@amkonsultavimas.lt 

10 žingsnių didesnio produktyvumo link 

    Individuali priemonė, koučingo/mokymų sesijų programa, skirta grupių vadovams,  
konsultantams, tinklinio marketingo atstovams, kurie aktyviai parduoda paslaugas arba 
prekes, ieško klientų, yra suinteresuoti sukūrti ir palaikyti gerus ilgalaikius santykius su 
klientais ir tuo deka padidinti pardavimus.   

1. Koučingo/mokymų sesijų tikslų nustatymas.   

Užduotis: KPI analizę. 

2. Ką pavyko pasiekti per savaitę. Kokie veiksmai efektyvūs, kokie ne.  

Užduotis: Pozicionavimas. 

3. Mokomės iš kitų/savų klaidų. 

Užduotis: Mano stipriosios pusės.  

4. Pirmas kontaktas su klientais, efektyvūs susitarimai. 

Užduotis: 3 pokalbių scenarijai (šaltas, rekomenduotas, pusiau 
rekomomenduotas). 

5. Kaip efektyviai nagrinėti poreikius. 

Užduotis: 30 klausimų, kurie padės efektyviai išnagrinėti poreikius. 

6. Pasiūlymo pristatymas. 

Užduotis: Poreikiai-sprendimai. 

7. Efektyvūs susitikimo užbaigimo būdai.  

Užduotis: 9 užbaigimo būdai.  

8. Nauji potencialūs klientai. Kaip gauti gerų kontaktų.  

Užduotis: Efektyviausi rekomendacijų prašymo  būdai. 

9. Klientų aptarnavimas. Santykių kūrimo lygiai.  

Užduotis: Klientų duomenų bazės įvertinimas. 

     10. Crosseling, 1 klientas – 5 pardavimai.  

Koučingo/mokymų  sesijų įvertinimas. Išvados, tolimesnio tobulėjimo plano 
sudarymas. 

Koučingo/mokymų sesijų temas galima keisti priklausomai nuo poreikių ir užklausos. 
Investicija:  

Pirma koučingo/mokymų sesija su grįžtamuoju ryšiu – 0 EUR. 
2-10 koučingo/mokymų sesija su grįžtamuoju ryšiu – 39 EUR. 
Priemonės  dalyvis gauna 6 mėnesių palaikymo programą, konsultacijas – 0 EUR. 

http://www.amkonsultavimas.lt/

